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Q
uando un’azienda presenta 
necessità particolari e setto-
riali, come nel caso di realtà 
che si occupano della lami-

nazione dell’acciaio, è bene rivolgersi a 
realtà specializzate del ramo industriale 
con alle spalle una forte esperienza nel-
la produzione di organi di trasmissione. 
Leader del settore è la piemontese Gre-
en Gear Trasmissioni.

LA STORIA

L’impresa nasce nel 2011, in piena cri-
si economica, in un periodo in cui per 
dare avvio a una nuova industria, servi-
va grande entusiasmo. I soci fondatori 
all’inizio di questa avventura erano solo 
tre - Michela Sciorato, Fulvio Graziano 
e Mario Martone - e avevano, come ar-
mi, le proprie competenze, maturate in 
trent’anni di esperienza nel settore. In 
questo primo stadio, non c’erano mac-

chinari o dipendenti. Nonostante tut-
to, questo progetto ha signi� cato, per i 
tre soci, il concretizzarsi di una passio-
ne per il mondo metalmeccanico, de� -
nito “di nicchia” dagli esperti.
Il primo giorno di attività fu indimen-
ticabile: il 2 gennaio del 2012. Da quel 
giorno iniziarono ad arrivare i primi or-
dini e, dopo neanche dieci anni, la GGT 
può contare su un organico di circa 30 
persone che hanno a disposizione 25 
macchinari e 4.000 metri quadrati di 
spazio garantiti dal capannone acqui-
stato dall’azienda nel 2017.

IL CAMPO DI ATTIVITÀ

L’azienda GGT produce trasmissioni di 
potenza dal peso di decine di tonnellate 
per il comando delle gabbie di lamina-
zione delle acciaierie di tutto il mondo, 
permettendo la realizzazione di pro-
dotti per l’edilizia e per l’automotive. Il 

punto di forza è l’ottenimento del bre-
vetto per una delle proprie produzio-
ni, nello speci� co, organi di trasmissio-
ne per l’industria pesante, giunti a den-
ti, allunghi a denti, allunghi a pattini, 
alberi cardanici e tutto quel materiale 
tecnico necessario alle acciaierie.
Nella sua sede di Baldichieri d’Asti, la 
GGT progetta le sue trasmissioni di po-
tenza brevettate, le realizza nella sua of-
� cina con personale altamente specia-
lizzato e le commercializza grazie alla 
sua rete vendite presente in tutti i con-
tinenti.

LE CERTIFICAZIONI

LA GGT ha un occhio di riguardo per la 
sicurezza sul lavoro. Per questo è certi-
� cata per qualità, ambiente e sicurezza 

(ISO 9001:2015, ISO14001:2015 and ISO 
45001:2018). Anche i prodotti godono 
della certi� cazione ATEX, prerogativa 
imprescindibile per molte realtà clien-
ti. In� ne, grazie a un’indagine svolta 
lo scorso anno sui clienti della GGT, il 
Gruppo Cerved ha concesso il ricono-
scimento CSA per l’eccellente soddisfa-
zione dei clienti.

I RICONOSCIMENTI

L’amministratore delegato dell’azienda, 
Mario Martone, è stato selezionato co-
me � nalista della XI edizione de Le Fon-
ti Awards nella categoria CEO dell’anno. 
Il nome della GGT, inoltre, è annovera-
to fra i � nalisti della medesima edizione 
degli Awards nella categoria Eccellenza 
dell’anno - Innovazione & Leadership. 
Le s� de, però, non � niscono qui e i pro-
getti futuri dell’impresa si fanno sempre 
più ambiziosi.
Quest’anno, la GGT vanta l’ottenimento 
del premio FT1000 quale azienda anno-
verata tra le migliori mille d’Europa per 
la crescita nel periodo 2016-2019, una 
pubblicazione del Financial Times.

Una realtà “di nicchia” in continua espansione

GREEN GEAR TRASMISSIONI    L’OBIETTIVO DELL’AZIENDA: SVILUPPARE UN PRODOTTO TAILOR-MADE INSIEME ALL’ ACQUIRENTE ALTAMENTE PERFORMANTE E MAINTENANCE-FREE

PER INFORMAZIONI CONSULTARE IL SITO UFFICIALE WWW.GGTSRL.IT

LA SEDE OPERATIVA DELL’AZIENDA È IN VIA NAZIONALE, 83, 14011, BALDICHIERI D’ASTI (AT)

LA GGT È FRA LE MIGLIORI AZIENDE EUROPEE PER IL FINANCIAL TIMES

La rete di vendite della 

società è presente

nella maggior parte

dei mercati internazionali

L’80% del fatturato

relativo all’anno 2019 

deriva dall’esportazione 

verso il mercato estero

I prodotti dell’azienda GGT fanno 

parte di sottofamiglie molto 

importanti e di nicchia al tempo 

stesso. Si tratta di quelle legate agli 

organi di trasmissione di potenza, 

la cui applicazione in acciaieria, 

per esempio, è il comando e la 

trasmissione del moto alle gabbie 

dei laminatoi. In questo contesto si 

inseriscono le allunghe a denti. 

La GGT ne ha brevettato un tipo 

decisamente innovativo: dal momento 

che questi organi di trasmissione 

necessitano di una manutenzione 

particolare poiché bisogna lubrificarli 

settimanalmente, l’azienda ha pensato 

a una soluzione pratica e altrettanto 

performante. 

L’allunga a denti proposta e brevettata 

dalla Green Gear Trasmissioni 

consente all’utilizzatore - per esempio 

l’acciaieria - di dimenticarsi per nove 

lunghi mesi della manutenzione dato 

che la lubrificazione è automatica. 

Questo espediente particolare 

rende l’allunga a denti totalmente 

maintainance-free e decisamente 

conveniente per il cliente che ha il 

vantaggio di avere una soluzione 

innovativa, a basso mantenimento 

e che garantisca sempre prestazioni 

ottimali.

Il prodotto è stato brevettato nel 

2019, ed è il frutto dell’esperienza 

e della creatività dell’azienda GGT, 

caratteristiche che il team dell’impresa 

ha fatto proprie assieme all’attenzione 

per gli eventuali problemi del cliente 

e una cura particolare per il servizio 

clienti after sale.

Quando l’eccellenza tecnica 
incontra la cura del cliente

INNOVAZIONE

Negli ultimi anni, la GGT si è allarga-
ta ed espansa a livello mondiale. Basti 
pensare che dei 7,5 milioni di euro di 
fatturato relativi all’anno 2019, l’80% 
deriva dall’esportazione verso il mer-
cato estero. Citiamo, inoltre, una delle 
forniture più importanti alle quali ha 
lavorato l’azienda: due allunghe a pat-
tini da 70 tonnellate cadauna per lami-
natoio per alluminio, il tutto destinato 
alla Cina.
La rete vendita dell’impresa è presente 
in quasi tutti i mercati internazionali 
con partner, agenti e distributori. In 
special modo, parliamo del mercato 
europeo, mediorientale, indiano, ci-
nese, russo, kazako e relativo al Sud-
est asiatico.

IL DOMANI DELLA GGT

L’amministratore delegato dell’azien-
da ha in mente, per il futuro, una con-
tinua espansione sia dell’organico che 
dal punto di vista delle esportazioni.
L’impresa, in e� etti, intende copri-
re gli ultimi, pochi mercati che anco-
ra non si è aggiudicata per espandersi 
per quanto riguarda le vendite e i mer-
cati commerciali.
Attualmente, i mercati più importanti 
per la GGT sono quelli in cui si ha una 
grande produzione di acciaio qua-
li Russia e Cina. Quest’ultima, in par-
ticolare, si aggiudica circa metà della 
produzione di acciaio globale. La GGT 

piani� ca anche un approfondimen-
to della penetrazione nel Sud America 
dal punto di vista commerciale - dove, 
comunque, l’azienda è già presente - 
e un’espansione verso mercati nuovi 
ma rilevanti come quello Australiano 
e quello statunitense.  

La forte presenza all’estero 

spinge verso nuovi orizzonti

ESTERI    IL TEAM DELLA GGT HA IN PROGETTO UN’ESPANSIONE CAPILLARE VERSO SCENARI INTERNAZIONALI

PER METTERSI IN CONTATTO CON L’AZIENDA CHIAMARE IL +39 0141 203522


